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1. Цели и задачи дисциплины, ее место в учебном процессе, требования к уровню освоения содержания дисциплины

1.1. Цели и задачи изучения дисциплины

Дисциплина «Коммерческие договоры» предполагает формирование и развитие  общего представления и знаний о коммерческом договоре как важнейшем средстве (наряду с законодательством) правового регулирования торгового оборота на основе государственной политики по обеспечению надлежащего состояния товарного обращения в нашей стране; умения осмысливать и анализировать конкретные правовые явления в договорной сфере с точки зрения объективных экономических законов, то есть рыночной конъюнктуры, соотношения спроса и предложения, экономических стимулов; рассматривать правовые явления в регулировании промышленного производства и товарного рынка в их взаимосвязи с принципами свободы договора, адекватности договора его экономической сущности, баланса частных и публичных экономических интересов, обеспечением полного охвата логики, согласованности и взаимосвязи различных договорных отношений, формирующих основу товарного обращения; раскрывать связи в системе коммерческих договорных отношений, позволяющие решать не только вопросы передачи и оплаты товара, но и проблемы освоения, выпуска новых видов продукции, улучшения качественных характеристик, совершенствование способов доставки в интересах развития национальной экономики и удовлетворения запросов населения; способностей применять полученные знания и умения в нормотворческом, правоприменительном, правоохранительном, экспертно-консультационном и педагогическом процессе.

1.2. Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения дисциплины (модуля).

В результате освоения учебной дисциплины «Коммерческие договоры» обучающийся должен:

Знать: 

сущность и содержание:

- основных понятий и категорий (общих положений договорного права в гражданском и коммерческом законодательстве), институтов договорного коммерческого права (понятия и юридическая природа коммерческих договоров, виды коммерческих договоров, структура договорных связей, порядок заключения и форма, содержание и исполнение коммерческих договоров, изменение, расторжение коммерческих договоров, ответственность за ненадлежащее исполнение договорных обязательств, условия действительности коммерческих договоров, конкретные виды коммерческих договоров, а также договоры прямо не предусмотренные гражданским законодательством, но выработанные многолетней практикой торгового обращения, как российского так и международного, в том числе нетипичные договорные конструкции в сфере электронной торговли);

- особенности правового положения субъектов коммерческих договоров;

- сущность и содержание обязательств возникающих из коммерческих договоров.

Уметь:

- оперировать юридическими понятиями и категориями в сфере регулирования коммерческих договорных отношений;     

- анализировать юридические факты, порождающие коммерческие договорные правоотношения;           

- анализировать, толковать и правильно применять нормы договорного коммерческого права и торговых обычаев;

- разрабатывать и формировать условия коммерческих договоров;

- осуществлять правовую экспертизу коммерческих договоров;

- составлять претензии, исковые заявления и разрабатывать предложения по улучшению контроля над соблюдением договорной дисциплины;

- давать квалифицированные юридические заключения и консультации по вопросам применения конкретных норм договорного коммерческого права 

Владеть: 

- юридической терминологией в сфере договорного коммерческого права; 

- навыками договорной работы (не только вопросы составления, заключения, изменения и расторжения договоров, но и проблемы связанные с неисполнением договорных обязательств, а также пути решения таких проблем);

- навыками анализа таких правовых явлений, как тенденции развития и совершенствования торгового договорного законодательства;

- навыками анализа правоприменительной договорной практики;

- навыками реализации конкретных норм коммерческого договорного законодательства в целях поиска выигрышной договорной позиции и достижения оптимального конечного результата.

Быть способным: 

- понимать причины, условия и тенденции изменения правовой доктрины в сфере осуществления и регулирования договорных отношений в коммерческой деятельности;

- участвовать в разработке нормативно-правовых актов в соответствии с профилем своей профессиональной деятельности;

- осуществлять профессиональную деятельность на основе развитого правосознания, правового мышления и правовой культуры.

Быть готовым:

- принимать участие в проведении юридической экспертизы проектов нормативных правовых актов, в том числе в целях выявления в них положений, способствующих созданию условий для проявления коррупции.
1.3. Место дисциплины в структуре ООП 

Изучение дисциплины «Коммерческие договоры» основывается на знаниях, полученных слушателями при изучении курсов «Экономика», «Гражданское право РФ», «Российское предпринимательское право», «Коммерческое право», «Административное право РФ», «Конституционное право РФ».

Усвоенные закономерности, приобретенные знания, навыки, умения и способности, сформированные в курсе «Коммерческие договоры» будут использованы в дальнейшем. 

2. Содержание дисциплины

2.1. Объем дисциплины и виды учебной работы (в часах и зачетных единицах)

Форма обучения (вид отчетности)

2 годы обучения аспирантуры; вид отчетности зачет.

	Вид учебной работы
	Объем часов/ зачетных единиц

	Трудоемкость изучения дисциплины
	72/2

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего) 
	4

	в том числе:

	    лекции
	2

	    семинары
	

	    практические занятия
	2

	     лабораторные занятия
	

	Самостоятельная работа студента (всего)
	68

	в том числе:

	      Подготовка к семинарам (практическим занятиям,

      лабораторным занятиям)
	8

	      Самостоятельное изучение тем
	8

	      Подготовка реферата
	18

	      Получение индивидуальных консультаций преподавателя
	2

	      Подготовка и сдача экзамена
	


2.2. Разделы дисциплины и виды занятий

	№

п/п
	Название раздела 
дисциплины
	Объем часов / зачетных единиц

	
	
	лекции
	семинары
	практические занятия
	самостоят. работа

	1
	
	
	
	
	4

	2
	
	2
	
	
	

	3
	
	
	
	
	4

	 4
	
	
	
	
	6

	 5
	
	
	
	
	6

	6
	
	
	
	2
	

	7
	
	
	
	
	4

	8
	
	
	
	
	4

	9
	
	
	
	
	6

	10
	
	
	
	
	4

	11
	
	
	
	
	6

	12
	
	
	
	
	4

	13
	
	
	
	
	6

	14
	
	
	
	
	4

	
	Итого:
	2
	0
	2
	68


2.3. Содержание учебного курса

Раздел I. Общие положения о коммерческих договорах

Тема 1. Юридическая  природа и порядок заключения коммерческих договоров

Понятие и функции договора в сфере коммерческой деятельности. Свобода коммерческих договоров в условиях рыночной экономики. Форма коммерческих договоров и порядок их заключения. Оферта и акцепт. Пути совершенствования работы по заключению коммерческих договоров.

Правовое значение подписи и печати на коммерческом договоре. Полномочия на подписание коммерческого договора. Процедуры заключения крупных сделок в хозяйственных обществах. Критерии крупных сделок. Порядок одобрения крупных сделок. 

Преддоговорные споры. Преддоговорная ответственность. Предварительный договор. Проведение переговоров. Оформление соглашений об урегулировании разногласий.

Торги как особый способ заключения договоров в современной коммерции (заключение  коммерческих договоров на конкурсах и аукционах). Особенности заключения коммерческих договоров на товарных биржах, оптовых ярмарках. Особенности договорных отношений при продаже товаров производителями и иными субъектами через дилерскую и дистрибьюторскую сеть.
Изменение и расторжение коммерческих договоров: основания и порядок. 

Способы обеспечения договорных обязательств. Классификация способов обеспечения договорных обязательств. Сравнительная характеристика способов обеспечения договорных обязательств. 

Ответственность за нарушение обязательств, возникающих из коммерческих договоров: понятие и признаки. Понуждение к надлежащему исполнению обязательств, возникающих из коммерческих договоров. Виды ответственности за нарушение обязательств, возникающих из коммерческих договоров. Основания и условия применения ответственности. Формы ответственности. Сравнительный анализ убытков и неустойки.

Тема 2. Виды коммерческих договоров

Классификация коммерческих договоров. Реализационные коммерческие договоры (договор оптовой купли-продажи и его подвиды, договор поставки, поставки продукции для федеральных государственных нужд, договор контрактации сельскохозяйственной продукции и др.).

Посреднические коммерческие договоры  (договор поручения,  договор комиссии,  договор агентирования, договор коммерческой концессии). 

 Коммерческие договоры, содействующие торговле (договор на проведение маркетинговых исследований, договоры на предоставление коммерческой информации и ее переработку, договор хранения в коммерческой сфере и др.).

Договоры, прямо не предусмотренные гражданским законодательством, но выработанные многолетней практикой российского и международного торгового обращения.

Особенности правового регулирования торговли, осуществляемой через коммуникационные сети Интернет (электронной торговли). Электронный документ и электронно – цифровая подпись. Доменное имя. Федеральная целевая программа «Электронная Россия 2002-2010 г.г.». Типовой закон об электронной торговли, принятый 16.12.1996 г. Комиссией ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ). Конвенция ООН об использовании электронных сообщений в международных договорах, принятая резолюцией Генеральной Ассамблеи 23.11.2005 г. Е-термс-2004.

Толкование коммерческих договоров: понятие и способы. Основные принципы международных коммерческих договоров, разработанные УНИДРУА.  Правила унифицированного толкования международных торговых терминов Инкотермс 2000.

Тема 3. Структура договорных связей
Понятие структуры договорных связей в коммерческой деятельности. Виды договорных связей в коммерческой деятельности: - по степени значимости: основные и второстепенные; - по очередности исполнения: основные и вспомогательные; - по субъекту, непосредственно исполняющему обязательство: генеральный исполнитель и субисполнитель; - в зависимости от наличия или отсутствия промежуточных звеньев: прямые связи и связи с участием промежуточных организаций (посредников).
 Выбор структуры договорных связей в коммерческой деятельности. Особенности некоторых видов связей в коммерческой деятельности. 

Раздел II. Отдельные виды коммерческих договоров

Тема 4. Реализационные коммерческие договоры
Договоры купли-продажи в сфере оптовой торговли: понятие, виды, общая характеристика. Сравнительная характеристика договоров купли-продажи в сфере оптовой торговли: договор оптовой купли-продажи, договор поставки, договор контрактации. 

Договор оптовой купли-продажи – основной договор в коммерческой деятельности. Понятие, элементы, стороны договора, правовое регулирование. Содержание договора. Условие о предмете договора, количестве, качестве, комплектности ассортименте, сроке, цене товара. Момент перехода права собственности и риск случайной гибели товара. Ответственность сторон за невыполнение (ненадлежащее выполнение) условий договора.

Особенности договора международной купли-продажи: понятие и содержание. Порядок заключения, изменения и прекращения договора международной купли-продажи.

Договор поставки: понятие, виды, стороны, особенности, правовое регулирование. Содержание договора поставки. Условия договора и порядок их исполнения по количеству, ассортименту, качеству, комплектности, срокам, графикам, способам   поставки, в том числе централизованной доставки товаров, ценам и расчетам, страхованию товара. Односторонний отказ от выполнения договора поставки. Влияние условий договора поставки на результаты коммерческой деятельности поставщика и покупателя. Пути использования резервов повышения экономической эффективности договора поставки. 

Поставка товара (продукции) для государственных нужд: понятие, правовое регулирование, порядок заключения договоров, особенности содержания и ответственности сторон.

Договор контрактации: понятие, правовое регулирование, порядок заключения договоров, особенности содержания и ответственности сторон.

Правовая природа и понятие биржевых сделок. Виды биржевых сделок. Содержание биржевых сделок. Особенности субъектного состава биржевых сделок. Биржевой товар: понятие и состав. Порядок заключения, изменения и прекращения биржевых сделок. Правовое регулирование клиринговой деятельности. Договор об оказании клиринговых услуг.  

Дистрибьюторский договор. Понятие, общая характеристика и сфера применения. Содержание дистрибьюторского договора. Особенности субъектного состава. Порядок заключения, изменения и прекращения дистрибьюторского договора.

Договор на исключительную продажу товаров (дилерский договор). Понятие, правовое регулирование и сфера применения. Содержание дилерского договора. Особенности субъектного состава. Порядок заключения, изменения и прекращения дилерского договора.

Договор мены товаров. Понятие, правовое регулирование и сфера применения. Содержание договора мены. Особенности субъектного состава. Порядок заключения, изменения и прекращения договора мены.

Товарный кредит. Понятие, общая характеристика договора товарного кредита, отличие от иных кредитных договоров. Содержание договора товарного кредита. Особенности субъектного состава. Порядок заключения, изменения и прекращения договора товарного кредита.

 Коммерческое кредитование в коммерческой деятельности.

Соглашение о разделе продукции. Правовая природа соглашений о разделе продукции. Правовое регулирование соглашения о разделе продукции. Федеральный закон №225-ФЗ от 30.12.1995 г. «О соглашениях о разделе продукции». Субъектный состав участников соглашений, их права и обязанности. Государственные гарантии, предоставляемые инвесторам в рамках соглашений. Порядок заключения соглашения о разделе продукции и особенности его вступления в силу. Финансово-налоговые и организационно-учетные условия реализации соглашений, являющиеся составной частью соглашения о разделе продукции. Правовой режим имущества, приобретаемого или вновь создаваемого в режиме соглашения о разделе продукции, и произведенной продукции.

Тема 5. Организационные коммерческие договоры

Понятие, специфика, цель и сущность организационных коммерческих договоров. Содержание и виды организационных коммерческих договоров. Отличия организационных и иных коммерческих договоров. 

Договоры о взаимосвязанной деятельности по снабжению ресурсами и реализации товаров. 

Договоры об образовании контрактных объединений (договоры о простом товариществе, договоры между центральными и зависимыми звеньями холдинга о принятии управленческих решений и др.).

Договоры об организации перевозок грузов.

Договоры, заключаемые между организациями различных видов транспорта об обеспечении перевозок грузов (соглашения организаций железнодорожного и водного транспорта, договоры на централизованный завоз и вывоз грузов автотранспортными организациями на станции (порты, пристани, аэропорты) и др.).

Соглашения о межрегиональных поставках товаров, заключаемые между органами исполнительной власти российских регионов.

Соглашения органов исполнительной власти и местного самоуправления с производственными и торговыми организациями по вопросам хозяйственной деятельности: - договор на выполнение необходимых хозяйственных работ в интересах населения данной территории; - договоры органов исполнительной власти и местного самоуправления с предпринимательскими организациями о принятии ими обязанностей содействия развитию экономики данной территории и решению социальных задач.

Тема 6. Посреднические договоры в коммерческой деятельности
Понятие посреднических договоров и их роль в коммерческой деятельности. Виды посреднических договоров: коммерческого представительства, комиссии, агентирования, их сравнительная характеристика

Договор поручения: понятие, отличие его от договора комиссии, сфера применения в торговле. Содержание договора поручения. Стороны в договоре, их права и обязанности. Основание прекращения договора поручения. Передоверие. Договор поручения на коммерческое представительство.

Договор комиссии: понятие, отличие от смежных договоров, сфера применения в торговле.  Сроки договора комиссии. Субкомиссия. Стороны в договоре комиссии, их права и обязанности. Прекращение договора комиссии. Договор комиссии на продажу непродовольственных товаров в розничной торговле.
Агентский договор. Понятие и содержание агентского договора. Порядок заключения, изменения и расторжения агентского договора.

Договор коммерческой концессии: понятие и значение договора, форма и его регистрация. Комплекс исключительных прав, передаваемых по коммерческой концессии. Обязанности правообладателя и пользователя по коммерческой концессии. Ответственность правообладателя по требованиям, предъявляемым к пользователю. Изменение и прекращение договора коммерческой концессии.

Внешнеторговые посреднические операции: понятие и виды внешнеторговых посреднических соглашений. Понятие и виды консигнационных соглашений. Договор консигнации. Понятие и содержание договора консигнации. Заключение, изменение и прекращение договора консигнации. Случайное посредничество в международной торговле.

Посредничество при заключении договоров через Интернет.

Посреднические договоры в области морской торговли: договор морского агентирования и договор морского посредничества. Понятие и содержание договора морского агентирования. Порядок заключения, изменения и расторжения договора морского агентирования.

Понятие и содержание договора морского посредничества. Порядок заключения, изменения и расторжения договора морского посредничества.

Посреднические договоры в биржевой деятельности. Договор на брокерское обслуживание: понятие, правовое регулирование, содержание договора. Порядок заключения, изменения и расторжения договора на брокерское обслуживание.

Тема 7. Коммерческие договоры, содействующие торговле
Понятие и виды договоров, содействующих торговле.

Договоры о предоставлении в пользование торговых объектов. Договор предоставления торгового места на розничном рынке. Понятие и содержание договора предоставления торгового места на розничном рынке. Содержание обязательства, возникающего из  договора предоставления торгового места на розничном рынке. Порядок заключения, изменения и прекращения договора предоставления торгового места на розничном рынке.

Договор на оказание маркетинговых услуг. Понятие и сущность маркетинга. Юридическая природа и особенности правового регулирования договора на оказание маркетинговых услуг. Предмет договора, права, обязанности сторон договора на оказание маркетинговых услуг. Порядок заключения, изменения и прекращения  договора на оказание маркетинговых услуг. Ответственность сторон договора на оказание маркетинговых услуг за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязанностей.

Договор на оказание рекламных услуг: законодательство о рекламе, общие и специальные требования, предъявляемые к рекламе. Предмет договора  на оказание рекламных услуг. Особенности правового положения субъектов договора на оказание рекламных услуг. Права, обязанности и ответственность сторон договора на оказание рекламных услуг. Ответственность за ненадлежащую рекламу.

Договор на оказание информационных услуг. Понятие договора на оказание информационных услуг. Предмет, права, обязанности и ответственность сторон по договору на оказание информационных услуг. Порядок заключения, изменения и прекращения  договора на оказание информационных услуг.
Договор страхования: общая характеристика. Понятие договора страхования, элементы договора, особенности правового регулирования. Виды договоров страхования. Договор имущественного страхования. Предмет, права, обязанности и ответственность сторон по договору имущественного страхования. Порядок заключения, изменения и прекращения  договора имущественного страхования. Страхование рисков и гражданско-правовой ответственности. Перестрахование. Основания освобождения страховщика от выплаты страхового возмещения и страховой суммы. Особенности договора морского страхования.
Понятие договора хранения. Предмет, стороны, форма договора, сроки хранения. Права, обязанности и ответственность сторон по договору хранения. Виды договоров хранения. Профессиональное хранение. Договор хранения на товарном складе: содержание, порядок заключения, изменения и прекращения договора.  Складское свидетельство. Специальные виды хранения. Режим ответственного хранения. Основания и пределы ответственности хранителя за утрату, недостачу или повреждение имущества. 
Система транспортных договоров. Виды договоров перевозки. Особенности правового регулирования перевозок. Договор железнодорожной перевозки. Порядок заключения договора. Правовое значение накладной. Права и обязанности сторон. Договор автомобильной перевозки грузов, его особенности. Приемка груза от органов транспорта. Ответственность сторон по договору перевозки грузов. Исключительная ответственность перевозчика за недостачу, повреждение или утрату перевозимого груза. 
Понятие, особенности и сфера применения договора транспортной экспедиции. Содержание договора. Права и обязанности сторон. Порядок заключения, изменения и прекращения договора транспортной экспедиции. Виды фактических и юридических услуг, оказываемых экспедиторами. Особенность ответственности экспедитора.

Договор буксировки. Юридическая природа и понятие договора буксировки. Содержание договора буксировки. Порядок заключения, изменения и прекращения договора буксировки.

3.2.Тематика рефератов, творческих проектов, эссе

- классификация коммерческих договоров;

- видовые отличия поставки и оптовой купли-продажи;

- торги как особый способ заключения договоров в современной коммерции;

-посреднические договоры в торговой практике (сравнительная характеристика);

- особенности дистанционного способа заключения торговых договоров (в сети Интернет);
- коммерческий договор по внешнеэкономическим сделкам;

- договор коммерческой концессии (франчайзинг);

-коммерческий договор: сущность, содержание и место в торговых правоотношениях.

4. Сведения  о материально-техническом обеспечении дисциплины 
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